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Población lechera y modelos 
productivos  



Tipificación 

Remitentes 

ML1- Menos de 
154.000 

154.000 y 480.000  

ML2- <3.800 
l/haVM 

ML4- >3.800 
l/haVM 

480.000 y 1.000.000  

ML6- <4.600 
l/haVM 

ML8- >4.600 
l/haVM 

Más de 1.000.000 
ML12->3.000 

kgMSpasto/haVM 

ML10-<3.000 
kgMSpasto/haVM 

MLQ-
Queseros   

Criterio 
Destino 

Producción 
Ingresos Productividad 

Sistema de 
producción 

Indicador 
Quesos/  
Remisión 

Producción anual 
(litros) 

Litros por 
hectárea VM 

Pastura/ 
Suplemento 



Resultados de los modelos lecheros 



Resultado Físico y Económico 





Resultados Económicos 2013-2017  

ML1 ML2 ML4 ML6 ML8 ML9 ML11

ING. de CAPITAL 2012-13 U$S/ha -21 27 398 144 257 254 396 Año Medio

ING. de CAPITAL 2013-14 U$S/ha 45 83 606 214 490 432 642 Año Muy Bueno

ING. de CAPITAL 2014-15 U$S/ha 13 47 456 152 347 289 506 Año Bueno

ING. de CAPITAL 2015-16 U$S/ha -48 -17 56 46 -38 -28 75 Año Malo

ING. de CAPITAL 2016-17 U$S/ha 7 55 176 140 181 214 388 Año Medio

RESULTADOS POR HECTÁREA



Evolución de usuarios y vaquillonas 
(fuente INC) 

CAMPO

N° de 

Productores

N° 

vaquillona

s 

N° de 

Productore

s

N° 

vaquillona

s 

1 109 3.074 125 2564

2 19 706 26 756

3 105 3.905 149 3867

4
14 394 18 401

5
30 918 26 654

6 13 389  -  -

7 19 546 36 905

8 31 459 34 700

9 30 700 47 1576

10
13 348 83 1911

11 31 602  -  -

12 17 337 29 570

TOTALES 431 12.378 573 13.904

Promedio 

2000-2010 14.938

Fuente: Datos aportados por los Campos de Recría al 

INC

CAMPOS DE RECRIA LECHEROS 

2017 2011

Comparativo



El mercado o demanda de recría 
lechera   



Descripción del Mercado de Recría  
(Encuesta Lechera 2014 INALE) 

M1 M2 M4 M6 M8 

Litros anuales  
(en miles) 

93 264 319 667 707 

Porcentaje de recría 
que tercerizan 

12% 20% 25% 7% 9% 

Como se lee el cuadro: Del total de número de animales de la recría del estrato de menos de 

154.000 litros de remisión anual que tiene como promedio 93.000 litros anuales tercerizan un 

12% de animales de recría.  



Descripción del Mercado de Recría  
(Encuesta Lechera 2014 INALE) 

30% 70% 100%

825 1.945                     2.770        

Campo de recría 582

Campo particular 147

Campo colectivo 96

Productores que 

tercerizan la 

recría

Productores que 

no tercerizan la 

recría

Total



¿Quiénes son los actuales clientes ?  
(Encuesta Lechera 2014 INALE) 

Caracteristicas de los productores usuarios de Campos de Recría

582

Promedio 

litros/año

Productores Medianos y Chicos 502 455.000           

Productores Grandes 80 1.733.000       

Remisión anual                      

Total de productores 



Productividad de los actuales clientes 
(Encuesta Lechera 2014 INALE)  

Productividad Productores

Litros/ha de 

VM

50% 4.798             

50% 6.117             



Descripción del Mercado de Recría  
(Encuesta Lechera 2014 INALE) 

 

Otras opciones elegidas para la recría  

Por qué el productor no terceriza la recría ?

Total de productores que realizan su recría 1.945               

Dicen tener area apropiada para realizar la actividad 1.289               

Dicen realizar mejor la recría que en los campos especializados 360

No recrían porque parte de los reemplazos los venden 296



Productores por fuera del Mercado de servicio de recría 
de vaquillonas 

(Encuesta Lechera 2014 INALE)  

Productividad

Litros/ha VM

Productores con menos de 250.000        930

Productores que envían a campo de recría 269 4.500                

Productores que no envían a campo de recría 661 3.100                

Litros de 

remisión 

anual

Cantidad de 

Productores



Bases para la construcción de  un nuevo 
modelo «Campo de Apoyo a la Lechería» 



BASES PARA LA CONSTRUCCION DE «CAMPO DE APOYO A LA LECHERIA»  

Características Modelo Tradicional Nuevo Modelo 

Denominación Campo de Recría Campo de Apoyo 

Actividades o servicios Monorubro Diversificado 

Modelo de gestión Espera al cliente (productor) Va hacia el cliente (productor) 

Cantidad de 
negocios/por mercado 

Único / Un solo mercado, un 
solo producto 

Múltiples / Varios mercados 
de servicios y/o productos 

Incentivos  Ninguno Varios (Fidelidad, Planes 
ajustados a demanda) 

Tarifa Única e = al costo Varias según cliente > mayor 
que el costo 

Riesgo Transferido al productor Asumido por el Campo 

Financiamiento y 
Garantías 

Sin Garantía y sin 
financiamiento 

Con Garantía y con 
financiamiento  

Formato Jurídico Cooperativa de usuarios Asociativo abierto 

Variable de Ajuste en las 
crisis 

No pago de la renta al INC Endeudamiento bancario 



Posibles  líneas a incorporar 

• Intensificación  

• Banco de vientres: compra de terneras y venta de 
vaquillonas preñadas. 

• Producción de granos. 

• Producción de semilla fina y gruesa. 

• Reservas forrajeras 

• Rodeos de cría para garantizar líneas de 
financiamiento. 

• Forestación para sombra y garantizar líneas de 
financiamiento  




